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ประมวลการสอนและแผนการสอน

รหัสวิชา BC 302 ธุรกิจอิเล็กทรอนิกส จํานวน 3 หนวยกิต

รายวิชาสังกัด คณะบริหารธุรกิจ วิทยาลัยพิชญบัณฑิต
สถานภาพของวิชา กลุมวิชาเอกบังคับ ระดับปริญญาตรี
ผูสอน อาจารยสุวิทยชาญ แกวสุวรรณ
E-mail : suwitchan@hotmail.com
Web site : www.suwitchan.eu5.org

คําอธิบายรายวิชา
การทําธุรกิจแบบอิเล็กทรอนิกส  การสื่อสารผานระบบเครือขายระบบอินเทอรเน็ต ศึกษาแนวโนม  ระบบงานทาง

อิเล็กทรอนิกส  การวางแผนโครงการทางธุรกิจอิเล็กทรอนิกส การสรางทีมงาน  และกําหนดหนาที่รับผิดชอบ การประมาณ
การ  งบประมาณและคาใชจายทางธุรกิจอิเล็กทรอนิกส  การจัดการโครงสรางและการออกแบบระบบธุรกิจอิเล็กทรอนิกส
การจัดการระบบขอมูลและความปลอดภัย การจัดการระบบสินคาและการตลาด และการจัดการระบบการเงิน
วิชาบังคับกอน -
ภาคเรียนท่ี 2 ปการศึกษา 2558
วัตถุประสงคในการเรียนการสอน

1. เพื่อใหผูเรียนเขาใจความเปนมาและแนวคิดของธุรกิจอิเล็กทรอนิกส
2. เพื่อใหผูเรียนทราบถึงองคประกอบธุรกิจอิเล็กทรอนิกส
3. เพื่อใหผูเรียนสามารถสรางระบบธุรกิจอิเล็กทรอนิกสในรูปแบบเว็บไซตได
4. เพื่อใหผูเรียนสามารถสรางองคประกอบและบริหารจัดการธุรกิจอิเล็กทรอนิกสได

วิธีการสอนและกิจกรรมการเรียนการสอน
1. บรรยาย และปฏิบัติ
2. ยกตัวอยางประกอบ
3. ถาม-ตอบ

เครื่องมือท่ีใชในการเรียนการสอน
-

การประเมินผลผูเรียน
1. คะแนนเก็บ 50%

- เขาเรียน 10%
- แบบฝกหัดทฤษฎี 20%
- แบบฝกหัดปฏิบัติ 20%

วิทยาลัยพิชญบัณฑติ
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2. สอบปลายภาค 50%
- สอบภาคทฤษฎี 30%
- นําเสนอผลงาน 20%

การใหเกรด จะเปนแบบอิงเกณฑตามมาตรฐานวิทยาลัยพิชญบัณฑิต

แผนการสอน
เร่ือง

สัปดาห
หัวขอที่จะสอน จุดประสงคเชงิพฤติกรรม

วิธีสอนและกิจกรรม
การเรียนการสอน

สัปดาหที่ 1 - แนะนาํเนื้อหาวิชาและแนวการ
เรียนการสอน

ความรูเบื้องตนเก่ียวกับสารสนเทศ
และอินเตอรเน็ต

1. เทคโนโลยสีารสนเทศ
2. อินเตอรเน็ตภัยคุกคาม

คอมพิวเตอรและ
อินเตอรเน็ต

- นักศึกษารูคําอธิบายรายวชิา
และวิธีการวัดผลประเมนิผลและ
การทําขอสอบ

- แนะนาํรายวชิา การตรงตอเวลา
การมีสวนรวมในการเรียนรู
ตลอดจนการประเมนิผลการ
เรียนรู
- บรรยายและยกตัวอยาง
ประกอบ

สัปดาหที่ 2 การตลาดยุคดิจิตอล
1. พาณิชยอิเล็กทรอนิกส
2. ธุรกิจอิเล็กทรอนิกส
3. ระบบเศรษฐกิจใหม
4. อุปสรรคของธุรกิจ

ออนไลน

-นักศึกษาทราบถึงรูปแบบ
การตลาดยุคดิจิตอล

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 3 การวางแผนดานการตลาด
อิเล็กทรอนิกส

1. วิเคราะหสถานการณ
2. กําหนดวัตถุประสงค
3. กําหนดกลยุทธ
4. การปฏิบัติ
5. การควบคุม

นักศึกษาไดทราบถึงการจัดการ
ดานการตลาด ทีจ่ะทาํใหสินคา
เปนที่รูจัก

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 4 สภาพแวดลอมทางการตลาด
อิเล็กทรอนิกส

1. สภาพแวดลอมภายใน
2. สภาพแวดลอมภายนอก

นักศึกษาไดทราบถึงปจจัยที่มี
ผลตอการพาณชิย
อิเล็กทรอนิกส

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 5 การบริหารดานผลิตภัณฑ
1. ระดับของผลิตภัณฑ
2. ประเภทของผลิตภัณฑใน

นักศึกษาไดทราบถึงการบริหาร
ดานผลิตภัณฑและสามารถเลือก
ผลิตภัณฑทีจ่ะทาํการตลาดได

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ
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เร่ือง
สัปดาห

หัวขอที่จะสอน จุดประสงคเชงิพฤติกรรม
วิธีสอนและกิจกรรม
การเรียนการสอน

ยุคอินเทอรเน็ต
3. รูปแบบของผลติภัณฑที่

เหมาะสมสําหรับขายบน
เว็บ

สัปดาหที่ 6 การบริหารดานผลิตภัณฑ (ตอ)
4. การสรางแบรนดบน

อินเทอรเน็ต
5. กลยุทธดานสวนผสมของ

ผลิตภัณฑ
กรณีศึกษาทั้งแบรนดไทยและ
ตางประเทศ

นักศึกษาไดทราบถึงการบริหาร
ดานผลิตภัณฑและสามารถเลือก
ผลิตภัณฑทีจ่ะทาํการตลาดได

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 7 การบริหารดานราคา
1. วัตถุประสงคของการตั้ง

ราคา
2. ปจจัยที่มีผลตอการตั้ง

ราคา
3. รูปแบบการตั้งราคาบน

อินเทอรเน็ต
4. นโยบายและกลยทุธการตั้ง

ราคา

นักศึกษาไดทราบถึงการบริหาร
ดานราคาผลติภัณฑอยาง
เหมาะสม

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 8 การบริหารชองทางการจัดจําหนาย
1. โมเดลทางธุรกิจ

2. โมเดลชองทางการจัด
จําหนาย

3. การบริหารดานชองทางการ
จัดจําหนาย

4. กรณีศึกษา

นักศึกษาไดทราบถึงชองทางการ
จัดจําหนายตางๆ ที่ใชในธุรกิจ
พาณิชยอิเล็กทรอนิกส

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 9 การบริหารดานการสื่อสาร
การตลาดอิเล็กทรอนิกส

1. การโฆษณา
2. การประชาสัมพนัธ
3. การสงเสริมการขาย
4. การตลาดทางตรง
5. การใชพนักงานขาย

นักศึกษาไดทราบถึงวิธีการ
ประชาสัมพนัธสนิคา เพื่อใหเปนที่
รูจักและเพิ่มยอดขาย

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 10 การบริหารลูกคาสัมพนัธ นักศึกษาไดทราบถึงการบริหาร -บรรยาย
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เร่ือง
สัปดาห

หัวขอที่จะสอน จุดประสงคเชงิพฤติกรรม
วิธีสอนและกิจกรรม
การเรียนการสอน

อิเล็กทรอนิกส
1. สวนประกอบของการ

บริหารลูกคาสัมพนัธ
อิเล็กทรอนิกส

2. การตลาดฐานขอมูล

จัดการลูกคา -ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 11 การบริหารลูกคาสัมพนัธ
อิเล็กทรอนิกส (ตอ)

3.การตลาดฐานขอมูล
- เปาหมายของการตลาด

ฐานขอมูล
- ประโยชนของการตลาด

ฐานขอมูล
4.เคร่ืองมือในการบริหารลูกคา

สัมพันธอิเล็กทรอนิกส

นักศึกษาไดทราบถึงการบริหาร
จัดการลูกคา

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 12
จริยธรรมของนักการตลาด
อิเล็กทรอนิกส

นักศึกษาไดทราบถึงกฎระเบียบ
และจริยธรรมในการทําธุรกิจ
พาณิชยอิเล็กทรอนิกส

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 13 ปฏิบัติสรางเว็บไซตเพื่อนําเสนอขาย
สินคา จากเว็บไซตสําเร็จรูป

นักศึกษาสามารถสรางเวบ็ไซต
และนาํเสนอสนิคาของตนเองจาก
เว็บไซตสาํเร็จรูปได

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 14 ปฏิบัติสรางเว็บไซตเพื่อนาํเสนอ
ขายสินคา จากเว็บไซตสาํเร็จรูป

นักศึกษาสามารถสรางเวบ็ไซต
และนาํเสนอสนิคาของตนเองจาก
เว็บไซตสาํเร็จรูปได

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 15 ปฏิบัติสรางเว็บไซตเพื่อนําเสนอขาย
สินคา จากเว็บไซตสําเร็จรูป

นักศึกษาสามารถสรางเวบ็ไซต
และนาํเสนอสนิคาของตนเองจาก
เว็บไซตสาํเร็จรูปได

-บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 16 นําเสนอผลงานและสรุปเนื้อหา นําเสนอผลงาน -บรรยาย
-ยกตัวอยางประกอบ

สัปดาหที่ 17
สอบปลายภาค


